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كيف تنطلق مع برافو
ما سبب اشتراكك في برافو؟ (حدد اهدافك)!
فلتكن احلامك واهدافك كبيره ( كل الناجحين والاغنياء في العالم كانت بدايتهم عبارة عن حلم )

1- كيف تحدد هدفك 

1- أن تكون اهدافك محددة بالتفصيل ومرسومه ويحدد ايضا معها سبب اختيارك هذا الهدف ( الحافز ).

2- أن تكون قابلة للقياس .
ج- أن تكون قابلة للتحقيق .

 د- أن تكون مكتوبة وتقرأها مرتيبن يوميا .

هـ -أن تكون محددة الوقت .

اكتب اهدافك


_______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________


كم من المال أريد أن أحصل عليه و في أي تاريخ يكون ذلك ؟؟؟!!!

  إذا لم اعرف ماذا أريد , فكيف سأعرف متى سوف احصل عليه ؟؟!! أظهرت البحوث أن اقل من 10 % من الناس يضعون لأنفسهم أهداف و 3 % منهم فقط يكتبون أهدافهم , و المفاجأة هنا أن معظم الثروة في العالم مملوكة لدى 3 % من التعداد السكاني .

  كتابة قائمة الأهداف تساعد على تركيز التفكير وتكون بمثابة التعهد بالالتزام ,,, فبالتالي يجب أن اكتب قائمة بأهدافي و اغرس في نفسي الرغبة الجارفة في جعل الأهداف حقيقة واقعية 
ما اريد تحقيقه خلال أول 6 شهور                                                  لماذا ؟!
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     ما أريد تحقيقه خلال أول 12 شهر                                                   لماذا ؟! 
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جهز نفسك

التحديات التي سأواجهها 


________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

المهارات التي سأحتاجها في العمل

 
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________


الدعوة والتقديم :-

1- اكتب كل معارفك في قائمة المعارف بلا استثناء.
2- قيم كل شخص فيها على حسب طموحه،عقليته التجاريه ومصداقيته من 5  ولا تتسرع في الحكم على أحد.

3-ابدأ بالدعوه: 95% من دعواتك يجب ان تكون عن طريق الهاتف فقط ومن غير ذكر اي تفاصيل عن الموضوع اي ان تكون المكالمه مجرد دعوه ورتب موعد معه في مكان مناسب وهاديء وفي وقت محدد .
4- اتصل فيه قبل الموعد بساعتين على الاقل وذكره بالموعد وكن في مكان الموعد قبل الوقت المحدد بفترة لا تقل عن 15 دقيقه .
5- دع المحاضر المتمرن يقوم بايصال الصوره الدقيقه عن منتجات الشركة وطريقة عملها ولا تشرح اذا لم تكن متمكنا او لم تتلقى التدريب على ذلك ولا تشرح على مراحل وفترات متباعده.
6- المتابعه يجب عليك ان تتابع الشخص بعد 48 ساعه من عرض الموضوع عليه واستفسر على اسباب تردده واعمل على مسح هذه الاسباب إن لم تكن لديك إجابات لكل أسئلته، إجعل من هم أكثر منك خبرة أن يجيبوا على أسألته إن لم يستجب لك بعد أن قمت بكل التوضيحات اللازمة أتركه ليأخذ قراره بنفسه و إذا طلب منك وقت ليفكر أطلب تحديد الزمن وخذ منه وعد بأن يخبرك عن قراره و إن لم يخبرك عن قراره خلال الفترة التي حددها لنفسه إتصل به ثانية ليكن إتصالك هذا ألاخير ومن ثم إبحث عن سواه و هذا لا يعني أنه لن يشترك، إنما ربما سينتظر حتى يرى نجاحك .
7- أدعوا زبونك للتدريب فور اشتراكه مع الشركة فهدفك ليس البيع فقط، إنما استنساخ جهودك وتدريب فريقك ليقوم بما تقوم أنت به فكلما تدرب المسوقون عندك كلما كبر فريقك وكبر مدخولك ومدخولهم فلا تستطيع بناء فريقك على أسس قوية وصحيحة بغير تدريب صحيح ومكثف وحضر نفسك لتكون قائداً ومدرباً ناجحاً عن طريق تنمية قدراتك وحضور التدريبات بشكل دائم و تذكر دائما بأنك لست وحدك، فهناك الكثريون مستعدون ليمدوك بالدعم المطلق ودون قيد او حدود .

8- أنشيء طريقة يوميه او على حسب قدرتك ولكن بشرط ان تلتزم بها (السلوك )
(2-3 اتصالات يوميا افضل من 15- 20 اتصال)

	الرقم
	الإسم
	الهاتف
	الطموح
	عقلية تجارية
	المصداقية
	المجموع
	ملاحظات

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


تنشيط الذاكرة لقائمة المعارف

العائلة 
- الوالدين، الإخوان، الأخوات، الاعمام، الخوال،العمات،الخالات، و أبنائهم- الأنساب أبناء وبنات الإخوان
الأصدقاء المقربون و العلاقات المغلقة :--

 أصدقائك المقربون، الجيران و من يعيش في المنطقة، زملاء الدراسة والمدرسين ( المدرسة، الجامعة ....)- أشخاص من منطقتك 
علاقات العمل :-
- زملاء العمل حالياً - الزملاء السابقين و الزبائن اللذين تتعامل معهم .- المنافسون .
المنظمات و الأندية :-

 - الأندية- المجموعات السياسية- الأندية الرياضية - المحلات و المنظمات التجارية - مجموعات المدارس ، رابطة الآباء و المدرسين .... - الحياة الاجتماعية .
العلاقات التجارية :-
- الطبيب ، البيطري ، الكوافير ، الأسنان .....- موظفي شركات التامين ، البنوك .....- الفنادق و المطاعم . 
كل ما سبق يخص زملائك أصدقائك و عائلتك
قوائم ممكن استخدامها
بطاقات المعايدة - قوائم أعضاء النوادي - قوائم العناوين
العلاقات
1- Up line:- هو الشخص الداعم لك أو المعرف لك , هؤلاء الأشخاص يعملون لأجلك ويعتبرون أهم مصادر الدعم والمساندة في بناء عملك ,الرجاء التعامل معهم بحكمه ,احصل على الأقل على خمسه أسماء وأرقام هواتف لأشخاص في خطك الداعم وأعلمهم انك أصبحت من أحد أعضاء فريقهم ,وسيكونون على أتم الاستعداد استقبال مكالمتك ومساعدتك بشتى الطرق,,, تذكر سيعملون معك لكن لا تتوقع أبدا أن يعملون بدلا عنك , سيساعدونك أن تجد أشخاص ينضمون لفريقك لا تتوقع أن يجدون لك أشخاص , كن عادلا
2- Down line:- هؤلاء هم دخلك ومستقبلك,وهى مسئوليتك أن تساعدهم بأي طريقه ,عندما ترعاهم وتدعمهم وتشجعهم وتدربهم بصوره مناسبة لن تكافأ فقط بتحقيق اكبر أحلامك المادية لكن هؤلاء الأشخاص سيصبحون من أصدقائك المقربين ,وهذا يعتبر ربحا اكبر بكثير من تحقيق الأموال التي سوف تجنيها,ستحصل على اكبر شعور بالرضا عن طريق بيزناس لمساعده الآخرين في تحقيق أحلامهم وأهدافهم

3-Sideline:- هم الزبائن الغير مرتبطين بعملك بصور مباشره لكن يوفرون للجميع التعاون الحيوي في الاجتماعات والتدريبات والمحاضرات,,, جميعنا جزء من عائله برافو العالمية ويجب أن يكون كل منا مكمل للآخر وليس منافساً له .

Up line 1





Up line 2
الاسم :-





الاسم :-

التلفون :-





التلفون :-

------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Up line 3





Up line 4
الاسم :-





الاسم :-

التلفون :-





التلفون :-
الاستنساخ :-

1. الاستنساخ هو أساسي، فهو أساس نجاحك في هذا العمل وتحقيق أهدافك
2. ركز على أستنساخ جهودك من خلال تدريب قادة تختارهم من فريقك

3. درب قادتك على فعل ما تفعله معهم, وكلٌ مع فريقه

4. عملية ألاستنساخ يجب أن تستمر وتنتقل من مستوى ألى مستوى مهما كبرت ألشبكة

5. أساس نجاح ألاستنساخ هو ألتدريب ألمركز والمتابعة ألفعالة

أذا أردت ألنجاح مع برافو فأنك لا محالة ستنجح
1. أما أذا أردت أختلاق الذرائع فأنك سوف تنجح بتفويت فرصتك لتحقيق أحلامك

2. طريق النجاح مع برافو واضح جلي, لكنه ينتظر من لديه التصميم والقدرة على المتابعة والتصميم على الاستمرار

3. ليس هناك فشل مع برافو, أنما إصرار على النجاح

4. أما أذا أردت أن تبقى حيث أنت ألآن فألامر بغاية ألسهولة, فهذا لا يتطلب منك أي شي سوى ألانتظار

5. هل أنت حاضر للتحدي وسير قدماً على طريق تحقيق أهدافك؟

6. فإن كنت كذلك فنحن لن نتركك وسنبقى معك حتى تتحقق أهدافك وأهدافنا بأذن الله.
7. يجب ان تكون مؤمنا بعملك وبانك ستحقق اهدافك .
الإلتزام


قال رسول الله صلى الله عليه وسلم (ان الله يحب اذا عمل احدكم عملا ان يتقنه) صدق رسول الله

تعهد والتزام من الـ Up line


         أنا الموقع أدناه , أتعهد بموجبه أن أساعدك لتصل إلى أهدافك المادية عن طريق برافو ، وأساعدك على تنظيم وقتك و جهدك بشرط أن تبقى قابل للتدريب و التعليم بالطريقة الصحيحة ، و سوف اتابعك و أدعمك و أشجعك و أدربك لأقصى حد ، وان أوفر لك شخص آخر للدعم في حالة عدم قدرتي على الدعم ،أن شاء الله 


       و أتعهد لك بأعلى مستوى من الأمانة و السلوك الأخلاقي ، هذه اتفاقيتي معك في برافو.


الاسم : ___________________________ التوقيع  ______________________التاريخ:-_______________





Dammam Center





تعهد و التزام من الزبون


       أدرك إنني جديد في العمل مع برافو ، لهذا احتاج لان أبقى قابلاً  للتعلم لمعرفة الطريق الصحيح، واحترم و اقدر ذلك، و أراعي أن أي عمل يحتاج إلى جهد كبير و فترة زمنية معينة ,وان اعمل مع برافو لمدة 12 شهر على الأقل .


      كما أتعهد بالالتزام بتوفير نفس الدعم و المساعدة للأشخاص الجدد للحصول على اكبر فرصة لإيجاد أشخاص يعملون بنفس الطريقة و نفس الحماس في برافو .


الاسم :____________________________ التوقيع   _______________________التاريخ :-______________
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